Negotiation report



< Papel timbrado da Entidade Adjudicante >
RELATóRIO DE NEGOCIAÇÃO
NÚMERO DE REFERÊNCIA: 

<Título do contrato>‑{}‑
Orçamento máximo: _________________
Índice:
Calendário
Participantes
Base jurídica para a negociação
Princípios de base
Descrição dos assuntos e eventuais problemas objecto da negociação
Processo de negociação
Resultado da negociação
Assinaturas

Aprovação pelo Gestor Orçamental
Anexo:
Correspondência relativa à negociação <cartas, correio electrónico, faxes, documentos justificativos, etc.>
1 Calendário
	
	DATA
	HORA
	LOCAL

	< Reunião 1 >
	
	
	

	etc.
	
	
	


2 Participantes
	Nome:
	Representante de

	
	

	
	


3 Base jurídica para a negociação
4 Princípios de base
· Informações sobre os critérios de selecção e informações sobre a verificação.
· Informações sobre a verificação destinada a assegurar que o adjudicatário seleccionado não se encontra em nenhuma das situações de exclusão previstas. 
· Informações sobre a elegibilidade.
· A Comissão de Avaliação deve assegurar que o proponente seleccionado ou os membros do consórcio não foram detectados pelo Sistema de Alerta Precoce (W5). (Em gestão descentralizada,  tal tem de ser verificado com o representante da Comissão Europeia)
5 Descrição dos assuntos e eventuais problemas objecto da negociação
6 Processo de negociação
Descrição pormenorizada das negociações. 
7 Resultado da negociação
Descrição pormenorizada dos resultados alcançados no decurso do processo de negociação.
8 Assinaturas 

	Nome:
	Assinatura

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


9 Aprovação pelo Gestor Orçamental
Nome e assinatura
Data:

[Confirmado pela União Europeia (apenas em situações de prévio controle se a Comissão efectuar os pagamentos no âmbito do contrato)]

Nome:

Titulo:

Assinatura

Data:
Novembro 2010
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