Informe de Negociación


< Membrete del Órgano de Contratación >
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1. Base jurídica para la negociación (o adjudicación directa)

Indíquese la base jurídica.
Descríbanse las circunstancias que justifican el uso del procedimiento según lo previsto en las disposiciones aplicables de las Normas de Desarrollo del Reglamento Financiero (véase el artículo 190  para las subvenciones y los artículos 266 a 270 para la contratación pública).
2. Selección de participantes

Por favor, indíquese la base para la selección del/de los participante(s) elegido(s) para negociar un contrato con el Órgano de Contratación. En particular:

· criterios/motivos y medios utilizados para seleccionar participantes potenciales; número de participantes potenciales contactados;
· conformidad de los participantes respecto de los criterios de elegibilidad (ej. reglas de nacionalidad);
· verificación del cumplimiento de los criterios de selección;

· verificación de que los participantes no se encuentran en una situación de exclusión;

· número de participantes efectivamente seleccionados y por consiguiente invitados a las negociaciones.

3. Calendario de reuniones/rondas de negociaciones
	
	FECHA
	HORA
	LUGAR

	< Reunión 1 >
	
	
	

	Etc.
	
	
	


4. Lista de participantes en cada reunión/ ronda de negociación anteriormente mencionada
	Nombre
	En representación de

	
	

	
	


5. Descripción del proceso de negociación
Descripción de cómo se desarrollaron las negociaciones, incluidos los detalles financieros y posibles problemas relacionados con tales negociaciones.

En caso de haber participantes descartados de las negociaciones (reuniones/rondas de negociaciones), por favor explíquense las razones de tal exclusión.

En caso de gestión descentralizada, explíquese la participación de la Delegación de la UE.

6. Resultado de la negociación
Descripción detallada de los resultados obtenidos durante el proceso de negociación, en particular:
· justificación de la elección del participante seleccionado al que podría adjudicarse el Contrato,

· información sobre la verificación de que el participante seleccionado no se encuentra en ninguna de las situaciones de exclusión.

El Comité de Evaluación asegura que el licitador recomendado o los miembros de su consorcio no están registrados en el sistema de alerta rápida (SAR) por hallarse en una situación de exclusión. (En régimen de gestión descentralizada esto debe ser verificado por el representante de la Comisión Europea.)
7. Firmas
	
	Nombre y apellidos
	Firma

	Presidente
	
	

	Secretario
	
	

	Evaluadores
	
	

	
	
	

	
	
	

	Observadores
	
	

	
	
	


8. Aprobación por el Ordenador 
Nombre y apellidos y firma:




Fecha:

	[Refrendo por la Comisión Europea (solo en el caso de control ex-ante si la Comisión realiza los pagos con arreglo al contrato)

	Nombre y apellidos:
	
	
	

	Cargo:
	
	
	

	Firma:
	
	
	

	Fecha:             ]
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